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Abertura de mercados - - -
para a cadeia da construcao.

Inteligéncia de mercado, estruturagao e execugao comercial.
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O PAPEL DA CIVILTALKS

A expansao
precisa fazer sentido
para a sua empresa.

Inteligéncia de mercado, estratégia de entrada
e execucao comercial para a construcao
civil latino-americana.

Construimos acesso com fundamento.
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PARA QUEM TRABALHAMOS

O ponto de partida
acompanha a maturidade
do negdcio.
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Avaliar uma entrada Estruturar a atuagao Desenvolver presenca

Fabricantes, fornecedores e empresas de tecnologia para a construgao.
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METODO CIVILTALKS

Seis mowmentos
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AT Roscay Arquitetar Acessar Operar ~ Converter Aprender

Cada movimento produz uma entrega e prepara uma decisao.
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DIAGNOSTICAR

Entender a empresa
antes de recomendar
um mercado.
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Oferta Economia Capacidade Direcao

Oferta, economia, capacidade e direcao
relacionadas a demanda do mercado.
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ARQUITETAR

Definir compradores,
canais e condicoes
de atuacao.
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Comprador Canal e Entrega e
e valor economica continuidade

> Plano de entrada com proposta de valor,
canais e marcos.
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ACESSAR E OPERAR

Gerar demanda a partir
de necessidades concretas.
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Selecionar Abrir conversas [@[VE|[§ile-1g Manter
continuidade
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CONVERTER E APRENDER

Conduzir a negociacao
e preparar a continuidade.

Aprendizado

Formalizacao Atendimento
do mercado

| Da negociacao ao pés-venda, com analise continua dos resultados.
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EXPERIENCIA DE TRABALHO

Sua empresa acompanha
as decisoes e a execucao.
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Entrada preparada

Interlocutor responsavel

)
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Participagao nos
pontos-chave

Acompanhamento
e ajustes
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RESULTADOS E PRESTACAO DE CONTAS

Mostrar o avanco.
Explicar o que ele significa.

@ Conhecimento O 0O Desenvolvimento /\/' Evolucao das | [\ Resultados
Q. de mercado (27 comercial all oportunidades economicos
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CRITERIOS DE ATUAGCAO =

A confianga se constroi & - W 7 U 7 2T
na forma de trabalhar. -~ = -~
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Informacgao Compromissos Respeito nas Responsabilidades
com origem compativeis relacoes delimitadas
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PRC)XIMO PASSO

Apresente seu

projeto de expansao

Compartilhe sua empresa, portfdlio
e os mercados de interesse.

info@civiltalks.com
/ www.civiltalks.com

Inteligéncia para entrar.

Estrutura para desenvolver.
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